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 ۱95...................................................................................... یفروشنده عال 

 ۱95................................................................................... فروشنده زودرنج 

 ۱97...................................................................... ست )پول لازم( فروشنده تنگد 

 ۱98 .............................................................................. ملک  ی گذار ارزش  ا ی  ی اب ی ارز 

 200....................................................................... تحت قرارداد  ل ی فا   ست ی ل چک 

 200 ....................................................... .د ی قولنامه انجام ده  ی به محض اجرا   د ی که با  ییرهاکا

 20۱ ............................................... دی قولنامه انجام ده  ی در هفته اول بعد از امضا   د ی که با  ییکارها

 20۱ ................................................... دی قولنامه انجام ده  ی دو هفته بعد از امضا   د ی که با  ییکارها

 20۱ ......................................................... دی هفته قبل از معامله انجام ده  ک ی  د ی که با  ییکارها

 202 ................................................................. .د ی قبل از معامله انجام ده  د ی که با  ییکارها

 203 ............................................................................................. بعد از معامله

 ازدهمی فصل 

 205 ................................. .دی خود، به کارفرما خدمت کن ون یس یخدمت به کم   یبه جا 

 205........................................... پرداخت نامحدود موجود  است ی و س ی ندگ ی کنکاش در نما 

 205 ...................................................................................... یندگی کنکاش در نما

 206 .................................................................... شنهاد یپ  نیو چند  یندگی نما

 208 ................................................................ خانه   یعموم دیو بازد  یندگی نما

 208 ............................................................ نده ینما  یان دارادار یو خر  یندگی نما

 2۱0 ...................................................................... خطرناک   نهیو شوم  یجان 

 2۱۱....................................................................... دسته چک نامحدود است ی س 

 2۱2 ................................................................... درخت مرده هستم!  ک یمن مالک مغرور 

 2۱3.......................................................... د؟ ی ا کرده   ی کار   تانفه ی تاکنون فراتر از وظ   ا ی آ 

 2۱3 .............................................................................. آور است!درد   ی ل یخ  ی کی   ن یا 

 2۱4 ................................................................ افتی  ش ی مالکان افزا ی شورا  نه ی أسفانه هز مت 

 2۱5 ............................................................................................ یت یاجاق گاز ک

 2۱6 .................................................................... دسته چک نامحدود  ست ای در دفاع از س

 فصل دوازدهم

 219 .......................................................... از فروش )معامله(  ی انواع خاص

 2۱9............................................................................. فروش ساختمان نوساز

را  دار ی من و خر  ن ی ب  ی ندگ یسازنده رابطه نما   ای ند، آنیرا در خانه بب   گر یکدی بدون حضور من   دار ی اگر سازنده و خر 
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 2۱9 .......................................................... ( ؟ردی گی دست من را م   ی پول  ی عن ی)  کند ی م  ت ی رعا

 220 ......................................................................... ست؟یفروش چ  ند ینقش من در فرآ 

 220 ................................................................ سازنده ها قابل مذاکره است؟  ی هامت یق   ا یآ 

 220 ............................................................. از وام بانک سازنده استفاه کند؟   د ی با دار ی خر  ا یآ 

 22۱ ....................................................... دهنده سازنده خانه استفاده کنم؟از وام   د ی با   ا ی آ 

 223 .............................................. ساختمان استفاده کند؟ ی ا ناظر حرفه  ک ی از  د ی من با دار ی خر  ا یآ 

 224 .......................................................................... باشم؟ دار ی خر   نده ی نما  د ی من با  ا یآ 

 224 ................................................................. مستقل )کاندو(  ی ها فروختن واحد 

 224 .................................................... درگردش« در زمان معامله لازم است؟  ه ی داشتن »سرما  ا یآ 

 225 .......................................................... وجود دارد؟  ی خانگ  وانات ی داشتن ح  ت ی ممنوع  ا یآ 

 225 ................................. خارج ساختمان وجود دارد؟ ا ی به داخل   ی کش اسباب   ی برا  ی مقررات خاص   ا یآ 

 225 ........................................... .د ی در مورد شارژ انجمن مالکان و موارد تحت پوشش آن سؤال کن

 226 ........................................................................ (FHA)اداره مسکن فدرال   ی ها وام 

 زدهمیفصل س 

 229 ............................................. د؟ی مجاز باش ار ی دست  ک ی د یخواه ی خب، شما م

 229 ........... اندمدرک گرفته   یکه به تازگ   ی صادقانه با مشاوران   ی ورود به حرفه املاک و مستغلات  صحبت 

 230 ........................................................... مجاز خوب باشد؟  ار ی دست  ک ی  تواند ی م  ی چه کس 

 230 ................................................................................. اما بدتر هم خواهد شد... 

 23۱ ......................................................................... ...د ی و مصمم باش  د ی مقاگر  

 فصل چهاردهم

 235 ............................................................................. توسعه حرفه

 235 ................................................ خودتان  ی سودمند کردن حرفه املاک و مستغلات برا 

 235 ......................................................................................یجذب مشتر 

 236 ....................................................................................... تحت وب ی اب یبازار 

 237 ............................................... ستی ن   ده ی چی و پ  ن ی نو   اری بس  یفناور   ک ی   یس ی نو وبلاگ 

 238 .................................................................... ندارد ی فن  یی به توانا   ی ربط ی س ینو وبلاگ 

 238 .............................................................................................. یدفتر   فه ی وظ 

 239 ........................................................... ( د یهست فتیکه در دفتر ش ی)اگر زمان 

 240 ................................................................................................ یبازارساز 

 24۱ ................................................................................... دی مردم را درک کن 

 243 ................................................................ (FSBO)توسط مالک“  ی ”فروش  یها ملک 

 243 ..................................................................................... شدهی منقض  ی ها ل ی فا 
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 244 ........................................................... ها و مجلات املاک و مستغلات روزنامه   در   غ یتبل 

 244 .......................................................................................... گشاخانه  ی مهمان

 245 .............................................................................................. شام ی مهمان

 245 .................................................................................دی برو   رون ی در هفته سه بار ب 

 246........................................................................... یکردن بازار تخصص   دا ی پ 

 248..............................ن!( اد یتا نباشه اما ز   ۱0۱مند )خوب، ممکنه  هدف   ی اب ی بازار   ده ی ا   ۱0۱

 250....................................................................................... اهداف   ن ییتع 

 252 ....................................................................................... ماه مارس: ی تا انتها 

 252 ........................................................................................... ماه ژوئن  ان ی تا پا

 253 ............................................................................................. تا آخر دسامبر

 254...................................................................... دی خود کن  می ت   لی شروع به تشک 

 254 ..................................................................................... فی حر فن همه  ار یدست

 255 ................................................................................................. ینظافتچ 

 255 ..................................................................................... مطبوع  ه ی تهو   مانکار ی پ 

 255 ......................................................................................... کشکار و لوله برق 

 256 ......................................................................................... بامپشت  کار ر یتعم

 256......................................................................... کردم؟  دای را پ   م م ی من کجا ت

 257 ................................................................... یساختمان  مانکار ی مهندس ساختمان و پ

 257 ................................................................................................ کارگزار وام

 258 ......................................................................... مشاوران املاک و مستغلات گر ی د 

 258 ......................................................................................... خانه ی بازرسان فن 

 258.................................................................. ( CEاشتغال )   نی ح   ل ی ادامه تحص

 26۱................................................ دی استفاده کن (CMS)تماس   ت ی ر ی مد  ستم ی س  ک ی از  

 فصل پانزدهم

 265 .................................... هیتوص  نی همراه با چند داستان و آخر   یینها  دهیچند ا 

 265........................................................ دی بالقوه نکن  ی مشتر  ک ی   ر یچندان خود را درگ 

 267......................................................... دی انصاف داشته باش   ی مشتر  ی در مورد معرف 

 268............................................................ د یباش ز ی همه کس همه چ   یبرا   دی توان ی نم 

 268 ......................................................................................... خطر اتلاف وقت

 269.............................................................. یدو مشاور املاک عال از    یی ها ت ی حکا 

 270 .................................................................................. یکننده عال ست یمشاور ل 

 27۱ ............................................ من(  ی عنیخارج از شهر ) گذار ه ی سرما  ی خوب برا  دار ی خر  نده ینما

 272................................................................................... فرشته محافظ من
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 275 .......................................................... د ی انجام ده  د ی توانی که م   یهر کار   دی شما با 

 276 ............................................. دی نظر کن اشتباه است، از انجام آن صرف   د ی اگر حس کرد 

 278 ........................................................... بخش   زهی چند کلمه انگ    ی دست گرم   ی برا 

 279 ....................................................................................... دنی سنت سؤال پرس 

 279 ................................................................................ یتصادف   ی ها بازتاب 

 283 .................................................................................. مهیضم 

 283 ...................................................................................... ها ست ی ل چک 

 284 .................................................. تحت قولنامه ا یتحت قرارداد    داران ی خر   ست ی ل چک 

 285 ...................................................... (کننده ست یمشاور ل   ی )برا د ی جد  ی هال ی فا  ستی لچک 

 288 ......................................................................... تحت قرارداد  ی هال ی فا  ستی لچک 

 289 ................................................ کنندهست ی مشاوران ل   یمالکان برا   ی نامه شورا پرسش 

 290 ........................................ کاندوها )آپارتمان مستقل(   دارانی برگه اطلاعات مرتبط با خر 

 
 


